Banco ProCredit

ofreciendo soluciones
verdes para el agro

anco ProCredit pertenece al grupo interna-
cional ProCredit con presencia en paises de
Latinoamérica, Europa y Africa. El Banco a
través de sus servicios financicros promue-
ve los valores de responsabilidad, transpa-
rencia y conservacion del medio ambiente,
asegurando un desarrollo econémico am-
biental y socialmente sostenible, como uno de los componen-
tes centrales de su mision.

Crédito Verde, es un ejemplo de los servicios que ofrece
Banco ProCredit. Fue disefiado con el objetivo de impulsar
inversiones cn eficiencia energética, energfas renovables y
medidas de protecciéon ambiental, las cuales a su vez buscan
mejorar la modernizacion, productividad, innovacion y com-
petitividad de las empresas.

s asi que Banco ProCredit a través del Crédito Verde ha
contribuido a que los clientes productores inviertan en diver-
sos sistemas de tiego para enfrentar una de las sequias mas
fuertes que ha sufrido el pais en los dltimos 32 arios.

“Banco ProCredit, consciente de la necesidad de los pro-
ductores de mejotar y tecnificar sus equipos de forma que
puedan producir no sélo en tiempo de sequia, sino también
mejorar los rendimientos de sus cultivos, pone a su disposi-
cion sus servicios y asesotia que permiten financiar diferentes
sistemas de tiego que a la vez ayudan a mitigar otro tipo de
problemas que se avecinen por la explotacién de los recursos
naturales”, expresé Maria Soledad Castanieda, Gerente de Nego-
¢ios de Banco ProCredit.

Datos oficiales indican que la agti-
cultura representa el 18% del produc-
to interno bruto (PIB) de Nicaragua y
la ganaderia el 10%.

7 Parte del
Grupo ProCredit

El Crédito Verde, en ¢l ambito agricola, apoya a los pro-
ductores a modernizar sus maquinarias con equipos mas efi-
cientes y modernos que demanden menos consumo de com-
bustible o energia lo que se traduce en reduccion de costos
operativos y reduccion de emisiones de CO2 principales cau-
santes del cambio climatico.
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“Banco ProCredit esta siempre del lado de los productores
y empresas nicaraglienses porque estamos convencidos del
impacto de la contribucion de este sector en el desarrollo eco-
némico del pais”, subray6 Castaneda.

CREDITO PARA MITIGAR EFECTOS
NEGATIVOS DE LA SEQUIA

Marlon Alberto Aguilar Carrillo, es un joven productor y
junto a su padre se dedican a los cultivos del platano en sus
fincas San Alberto y Calle de en Medio ubicadas en la munici-
palidad de Potosi, en cl departamento de Rivas.

Aguilar trabaja de la mano con Banco ProCredit y adquirié
el financiamiento del Crédito Verde, con el cual asegura reci-
bi6 de forma 4gil y de calidad por la atencion personalizada
que brindaron a su caso.

Fl productor también resalté que dentro de las ventajas de
suscribir un crédito con Banco ProCredit es que se ajusta al
sistema de trabajo del agricultor “es decir si yo le digo yo tengo
produccién en un afio en un afio les doy la cuota del crédito”.

El crédito que solicité Aguilar fue para invertir en el forta-
lecimiento del sistema de riego de aspersion y goteo.

SISTEMA DE RIEGO EFICIENTE

Para la siembra de las 12 manzanas de platano Aguilar utili-
za dos sistemas de tiego: 1) de aspersion y 2) por goteo, dichas
técnicas le han ayudado a sobrellevar los efectos negativos que
le puede causar la sequia para su produccion.

Aguilar explica que el “sistema de riego por goteo lo utiliza
en las primeras etapas del cultivo por ejemplo cuando sembra-
mos en ¢l verano, porque es movil y se reducen costos”.

Con el sistema de riego por goteo el productor puede “fo-
calizar” la gota de agua exactamente donde esta la planta y
por tanto los resultados son “ahorro de agua, ahorro de mano
de obta”, detallé Aguilar.

El productor detall6 que el sistema tradicional de riego que utili-
zan sus colegas en el campo es el de gravedad o por inundacion que
consiste en extraer el agua con motores a traves de unos tubos
para llenar zanjas previamente escarbadas.

“Con este sistema tradicional gastas mucho
mds agua y mano de obra porque tal vez nece-
sitas a dos personas que anden poniendo
quitando tubos haciendo zanjas y gastas
mas combustibles, porque tienes que

Crédito Verde®

llevarte muchas més horas para poder regar una manzana”,
explico Aguilar.

EL MAS EFICIENTE

Para Aguilar el sistema de tiego por aspersion financiado
con Banco ProCredit le permite significativos ahorros, ya que
¢l maximo tiempo que tarda este proceso es de 15 minutos,
puesto que una persona solo coloca los aspersores y en 15
minutos “ya tenés una manzana regada”.

Ademas este sistema permite calcular la cantidad de agua
que necesita el cultivo, mientras que con el de gravedad “no
tenés ninguna certeza, y no sabes si estis utilizando menos de
lo que requiere o mas”, detall6 la fuente.

Aguilar scfiala que en su cultivo se genera “un ahorro del
40% entre gastos de combustible y mano de obra. La inver-
sion inicial es alto, pero con el ahorro se recupera en dos o tres
afios, es decir la inversion se paga sola”.

ASESORIA CONSTANTE

Aguilar resalté que luego de recibir su crédito ademas ob-
tuvo un seguimiento por parte de los asesores financieros,
quienes estuvieron en el paso a paso de la instalacion de sus
sistemas de riego.

“En ese aspecto le brindan asesoria. Te llegan a ver, te pre-
guntan c6mo esta todo siempre estd la disponibilidad de po-
der conversar”, dijo Aguilar.

La Gerente de Negocios de Banco ProCredit, asever6 que
dentro de los beneficios del Crédito verde esta la asesotia téc-
nica especializada a los clientes, ademas tasas de interés y pla-
zos de créditos preferenciales haciendo estas inversiones aun
mas atractivas.

ESTRECHANDO ALIANZAS

Banco ProCredit con el objetivo de brindar a sus clientes
condiciones pteferenciales y ofertas especiales ha firmado
alianzas comerciales con empresas especializadas en tecnolo-

gias amigables con el medio ambiente.

ECAMI, Tecnosol, Agrologico, Autos Alemanes y
Jhon May, son cjemplo de algunas empresas con quie-
nes Banco ProCredit tiene convenios “para que nuestros

clientes tengan un mejor acceso a equipos que les bene-
ficiarin para el crecimiento de su negocio, a
través de iniciativas ¢ inversiones amigables
con el medio ambiente”, finalizo Castanieda.
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