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Cultivo de flores tropicales
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pendiente por desarrollar

ste articulo es el resumen del
estudio de mercados que rea-
liz6 Guia Agropecuaria a la
Cooperativa Multisectorial de
Plantas y Flores, R.L. (Cooplanflores
R.L.), localizada en el departamento de
Boaco, ejecutado en el primer trimestre
del ano 2008. Es del interés del equipo
consultor presentar y compartir con
los lectores de Guia Agropecuaria los
aspectos mads destacados del proceso
de investigacion, considerando que
serd de mucha utilidad para profesio-
nales, técnicos del sector, asi como de
pequenos y medianos productores in-
teresados en buscar otras alternativas
de nuevos cultivos que contribuyan a
mejorar sus ingresos.
El cultivo de flores tropicales se loca-
lizan en las comunidades del Noreste
del departamento de Boaco como:
Kumaica Norte, Kumaica Sur, La Flori-
day El Bejuco. Esté cultivo ha surgido
como una alternativa de produccion
econdmica, social y ambientalmen-
te viable, gracias a la cooperacién de
Ayuda en Accion de Espana. En este
articulo se presenta y compara el
potencial productivo de la coopera-
tiva con la produccién nacional, y se
realiza una exploracion del mercado
nacional e internacional de las flores
de corte, y dentro de éstas la partici-
pacién de las flores tropicales, presen-
tando la situacion actual del mercado,
las dltimas tendencias y estableciendo
las oportunidades en algunos merca-
dos para la exportacion de esta varie-
dad en Nicaragua. El estudio aplicado
fue exploratorio-descriptivo.  Para
la valoracion de la produccién de la
Cooperativa se visitaron se realizaron
visitas a las fincas de los socios de la
cooperativa y entrevistas personales
en el campo con los 22 productores
de flores tropicales. La exploracién
se realizé mediante el uso de encues-
tas de investigacion de mercado a 60

floristerias y siete decoradores a nivel
nacional. En cuanto al mercado inter-
nacional, se utilizé informacién de
fuentes secundarias y bases de datos
internacionales.

Se concluye que el mercado de las flo-
res tropicales es cada vez més exigente
en calidad, diversidad y frecuencia de
envios. La aparicién de nuevos compe-
tidores con mayor poder de mercado
exige a los productores socios de Co-
oplanflores R.L, de la comunidad de
Cumaica, mejorar en calidad y volumen
de produccion, con el fin de realizar
una oferta constante al mercado na-
cional, y de esta manera orientar y pre-
parar la produccién de manera gradual
de cara a los mercados internacionales
aun insatisfechos, especialmente el de
Estados Unidos.

HELICONIA:

Heliconia es un género que agrupa més
de cien especies de plantas tropicales
originarias de Suramérica, Centroamé-
rica, las islas del Pacifico e Indonesia. Se
les llama Platanillo por sus hojas o Ave
del Paraiso y Muela de Langosta por las
coloridas brécteas que envuelven sus
flores. El nombre hace referencia a la
montana griega Helicén, lugar sagrado
donde se reunian las musas.

Cuando hablamos de flores tropicales
nos referimos directamente al orden
de los Zingiberales, que es el nombre
botanico para plantas que florean. De
éste se desprenden las siguientes fami-
lias: Cannaceae, Costaceae, Heliconia-
ceae (Heliconias), Familia Marantaceae,
Musaceae (Musas), Strelitziaceae (Ave
del Paraiso) y Zingiberaceae (Jengibre
alpinia rojo y rosado). Entre las espe-
cies de flores tropicales que dispone
para el mercado Cooplanflores R.L.,
se destacan: Musa velutina, Heliconia
wagneriana roja, Alpinia rosada y roja,
Heliconia rostrata, Zingiber spectabile
(maracas) entre otras.

COMO IDENTIFICARLAS:

Son hierbas de uno a siete metros de
altura, de hojas simples, alternas, de
margen entero, apice acuminado y
base redondeada, verde brillante, més
claro por el envés, oblongas de 20 a
300 cm de longitud, con nerviacién
marcada y nervio central prominente
en el envés. Generalmente el peciolo,
de 15a 50 cm de largo, envuelve al ta-
llo. Producen inflorescencias al final
de cada tallo y en la base de la planta.
Las panojas con varias bracteas de
colores (rojo, amarillo, anaranjado) y
flores nectariferas, en términos agro-
némicos lo que se comercializa son
las bracteas modificadas (que prote-
gen las flores que llevan dentro), jun-
to al peciolo de las vainas que forman,
el seudotallo. Los frutos son drupas.
Necesita calor y humedad para su de-
sarrollo.

QUE CONDICIONES
AGROCLIMATICAS REQUIEREN:

Se siembra en altitudes de entre cero y
700 metros sobre el nivel del mar, pre-
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feriblemente con precipitaciones de
3,000 milimetros al ao, bien distribui-
dos o bajo riego. Prefieren suelos fran-
co-arcillo-arenosos con un contenido
alto de materia organica. El pH debe ser
neutro. La humedad relativa entre 90 y
95%, en caso contrario se recomienda
agua periédicamente.

Las regiones que prestan las condicio-
nes mas favorables y con mayor poten-
cial son las cercanas al clima de la zona
de cafetales. Entre éstas tenemos los
departamentos del eje cafetero: Mata-
galpa, Jinotega, Nueva Segovia, Carazo
y parte norte de Boaco. Otra region
donde actualmente se esta cultivando
flores tropicales con fines comerciales
orientadas al mercado internacional es
el occidente, en los departamentos de
Chinandega y Ledn.

LA PROPAGACION:

Los materiales de siembra dependen
de la variedad a que pertenezcan. Se
utilizan acodos, rizomas, esquejes y ho-
jas. Se recomienda desinfectar el suelo.
Entre las labores culturales estan: fer-
tilizacion, limpieza, podacion, desfo-
liacién y riego. Los problemas que pu-
diesen afectar son nematodos, dcaros,
hongos, fitopatégenos y bacterias. Las
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flores deben de ser cortadas a las tem-
peraturas mas bajas del dia.

Distancia de siembra entre plantas:

La distancia de siembra varia segun el
tamano de las plantas y es dificil gene-
ralizar. Las siguientes son algunas de
las medidas mas comunes:

*Pequenas: 1 mt entre planta por 2 mts
de calle entre los surcos.

*Mediana: 1.5 mts entre planta por 3
mts de calle entre surcos.

*Grandes: 2.5 mts entre plantas por 4
mts de calle entre surcos.

LA FLORACION:

Algunas florecen una vez al ano, mien-
tras que otras durante diez meses en el
ano. El periodo de desarrollo de las he-
liconias es de 8-14 meses, dependiendo
del tamano; de los Gingers es de 12 me-
ses, y de las musas ocho meses. La vida
atil de la planta es indefinida. Las flores
tropicales heliconias no se pueden pro-
gramar como las rosas y claveles, por lo
que es conveniente el mayor nimero
de variedades posibles. Las bracteas
de las heliconias pueden ser colgantes
y erectas, y pueden ser de un tamano
grande, mediano, chico o mini. Y todas
ellas sirven como flores de corte. Su
durabilidad o vida poscosecha puede
ser de siete a 14 dias, dependiendo del
manejo que se le dé después de cose-
charla.

_TABLAN°1INFLORESCENCIA

Inflores-
cencias por
planta/ano

Nombre

Alpinia purpurata roja | 50

Heliconia rostrata 40

Heliconia wagneriana | 45

Heliconia bihai (L.) 30

Zingiber spectabile
(maracas)

iCUANTAS FLORES PRODUCE AL
ANO UNA PLANTA?

El nimero de flores por planta varia se-
gun la especie y el afo de produccion.
Las especies mas productivas pueden
llegar a producir hasta 300 flores, y las
menos productivas hasta 15. El primer
ano se considera el de menor produc-

cién, que se estabiliza en el sequndo
ano. En la tabla N° 1 se puede valorar el
numero de flores por ano de las espe-
cies con mayor potencial comercial.

QUE LAS HACE ATRACTIVAS:

Las heliconias atraen a los consumi-
dores no sélo por su belleza propia,
sino también por el poco conocimiento
que se tiene acerca de esta variedad.
Existen varias caracteristicas propias de
esta flor que le otorgan un lugar desta-
cado entre el resto de flores tropicales:
largas y grandes hojas, vistosos colores y
facil cultivo, esta Ultima caracteristica la
ha convertido en una flor muy popular.

LAS PLAGAS:

Entre las principales plagas se encuen-
tran los nematodos, que afectan el sis-
tema radical, formando nédulos y ne-
crosamientos que obstruyen el trans-
porte de agua y de compuestos organi-
cos e inorganicos, causando debilidad
general, amarillamiento y flor pequena.
Su control es a base de nematicidas; se
debe tener el cuidado de no realizar
desyerbas ni aporque con azadon, que
ocasionan rupturas en las raices, permi-
tiendo la entrada del patégeno.

VALORACION DE LA PRODUCCION
NACIONAL DE FLORES TROPICALES:
La produccion comercial nacional de
flores tropicales actualmente es de 45
manzanas y estd concentrada en los
departamentos de Boaco-Chontales
(43%), Chinandega-Ledn (36%), y Ca-
razo (13%). Sin embargo, se estima que
el drea puede ser un poco mayor si se
incluyen los cultivos a nivel de peque-
nas parcelas (patio-jardines) dispersas
en otras zonas del pais.

De un total de 22 productores que cul-
tivan flores tropicales, el 80% del area se
concentra solo en seis, ubicados en los de-
partamentos de Boaco, Chontales, Ledn y
Chinandega, el restante 20% corresponde
a pequenas parcelas distribuidas en unos
diez predios y/o patio con tamanos que
oscilan entre 1,000 a 2,500 vrs?, que culti-
van principalmente pequenos producto-
res de la zona de los Pueblos Blancos de
Masaya, Granada, Matagalpa y Jinotega.
En la tabla N° 2 se presentan los principa-
les departamentos donde se registran las
empresas y su respectiva participacion en
la produccion de flores tropicales.

Entre estos productores lo mas significa-
tivo tenemos la Cooperativa Multisecto-
rial de Plantas y Flores, R.L. (COOPLAN-
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FLORES, R.L.) con mas de 20 variedades
en seis manzanas establecidas y la em-
presaCamarones de Nicaragua (Camani-
ca), exportadora de Heliconias y Gingers
hacia su casa matriz en Espana, Pescano-
va. Esta Ultima empresa es lider exporta-
dora de camarones de cultivo. Debido a
su Plan de Gestion Empresarial Ambien-
tal y de tratamiento de aguas residuales,
decidieron incursionar hace unos anos
en la produccion de flores tropicales en
un drea de diez manzanas tecnificadas,
con 10,000 plantas de 12 variedades,
entre las que se destacan las heliconias,
musas y baston del emperador. Otra es
lafinca Los Panchos, ubicada en la carre-
tera Leén-Chinandega, kilémetro 124 3,
donde hay unas 32 variedades en poco
mas de seis manzanas.

Estas plantaciones se componen de tres
o mas variedades, siendo las mas fre-
cuentes Heliconias grandes (H. wagne-
riana rojay amarilla), (H. stricta Pajaro de
Fuego) (H. Rostrata), Alpinias o Ginger
roja y rosada (Alpinia purpurata), Gin-
ger shampoo y Etlingera eliator, Musas
(ornata rosada) y maracas o shampoo
(Zingiber spectabiles).

PRODUCCION DE FLORES
TROPICALES

La produccién estimada de flores por
manzana asciende a un promedio de
8,315 unidades por mz, y las plantas
presentan su mayor produccion en los
meses de febrero-abril y junio a julio;
vale la pena aclarar que en las zonas de
los departamentos de Boaco, Chontales,
Carazo, Masaya, Granada, Matagalpa y
Jinotega estos cultivos presentan una
tecnologia basica, es limitado el uso de
riego y en la mayoria de los casos se
asocian a especies frutales, cafetales y
forestales. La cantidad promedio poten-
cial de produccién comercial semanal
de flores tropicales se puede estimar en
5,036 tallos, lo que corresponde a unas
419 docenas y/o 209 cajas, que contie-
nen alrededor de 24 unidades, las cuales
se comercializan en el mercado interno
un 60%, que es acopiado por cinco ma-
yoristas que abastecen a mas de 70 flo-
risterias del pais. El resto es vendido de
manera directa por los productores sin
intermediarios. Los precios pagados al
productor oscilan entre US$ 4.00 y US$
6.00/docenas.

En este estudio que realizé Guia Agro-
pecuaria se puede concluir que la de-
manda actual absorbe el 60% de la pro-
duccién nacional, un alto porcentaje de

las flores producidas no se convierte en
producto comercial, es decir, no llega al
mercado y no satisface lademanda. Por
efecto del ciclo natural de las plantacio-
nes de flores tropicales, las variedades
tienen su periodo de produccion, ge-
nerando grandes cantidades de pro-
ductos que el mercado no demanda
durante el ciclo de floracién; de ahi que
la demanda es insatisfecha porque la
produccion no es constante durante
todo el ano, aspecto destacado como
limitacién importante por los segmen-
tos del mercado. Por citar un ejemplo:
la producciéon de Maracas (Zingiber
spectabile.) no es constante durante
el ano, pero la demanda si lo es. Otro
factor importante es la débil comercia-
lizacién por los productores.

COSTOS DE PRODUCCION
La inversion inicial es de US$ 6,000.00
para establecimiento de una manzana,
y un costo de mantenimiento de mas
de USS 2,500.00 por afo. La rentabi-
lidad de este cultivo en los
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day Suiza.

Los principales paises productores de
flores tropicales y follaje son Costa Rica,
Hawai, Puerto Rico, Ecuador, Jamaica,
Colombia, Israel y Kenya, destacandose
entre ellos en las exportaciones de 2006
Costa Rica, Ecuador, Sri Lanka y Peru.

El mercado mundial de flores se carac-
teriza por tener tres flujos importantes
de exportaciones. La mayor parte de
las exportaciones de Suramérica van
hacia los Estados Unidos, la mayoria de
las flores africanas van hacia Europa, y
la casi totalidad de las flores que se pro-
ducen en Asia van hacia los mercados
asiaticos. El valor de las exportaciones
mundiales de flores es de 4.8 billones
de euros, el valor del mercado de flores
anivel de ventas mayoristas es de 10 bi-
llones de euros, y el valor del mercado
a nivel del consumo mundial es de 30
billones de euros. El mercado europeo
de flores es el mas grande del mundo,
moviendo alrededor del 50% de las flo-
res a nivel mundial.

primeros dos anos alcanza
un promedio del 32%.

PROYECCION DE LA
DEMANDA INTERNA

La demanda proyectada
para los proximos dos anos
se realizd sobre la expecta-
tiva de compra actual que
manifestaron las floristerias
en el proceso de investiga-
cion, més el incremento de
consumo nacional hasta un
10% anual, debido al creci-
miento de la poblacién y de
la industria turistica, como la
aparicion de nuevos hoteles,
restaurantes y empresas. Es-
tos factores influyentes en
la demanda los productores
deberian de considerarlos
€en sus proyecciones produc-
tivas futuras de flores tropi-
cales.

Le ofrece a los
amigos productores:

- FERTILIZANTES

- HERBICIDAS

- FUNGICIDAS

- SEMILLAS

- EQUIPOS Y
ACCESORIOS
AGRICOLAS

SUCURSALES

MERCADO
INTERNACIONAL:

Las flores tropicales, espe-
cificamente las heliconias,
son productos relativamen-
te nuevos en el mercado
mundial. Se perfilan como
principales  importadores
Alemania, Estados Unidos,
Reino Unido, Francia, Holan-

Ledn * Chinandega

alapa '+ Malacatoya * Rivas * Ocotal

* Nueva
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EL MERCADO DE FLORES
TROPICALES ES TODAVIA PEQUENO
Y CON AMPLIO POTENCIAL DE
DESARROLLO

Segtn el ITC (Instituto Internacional de
Comercio), Estados Unidos y la Unién
Europea se constituyen en los mayores
consumidores de flores tropicales. Las
flores ingresan a EU especialmente por
dos terminales aéreas: Miami, si éstas
provienen de Sudamérica, y Nueva
York, si su origen es Europa. Durante el
invierno aumenta el consumo de flores
tropicales debido a los colores vivos
para adornar las casas.

El precio en el mercado internacional
esté entre 0.3 y 2.80 dolares, depen-
diendo de la variedad, asimismo, el
precio de venta en las floristerias de
Estados Unidos oscila entre los 4 y los
8 délares por tallo o flor.
En Europa la tendencia la
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El exportador nicaragiiense en el mo-
mento de hacer sus calculos de expor-
tacion debe incluir sus costos variables
de produccion, mas los gastos de logis-
tica de exportacion, como: adecuacion
del producto para la exportacion, em-
paque, embalaje, transporte interno,
transporte internacional, impuestos
de salida en el puerto de origen y en
el de mercado de destino, y mérgenes
de comercializacion, en caso de que se
entregue puerta a puerta.

EXPORTACIONES DE FLORES
TROPICALES

La contribucion relativa de las expor-
taciones de flores tropicales al creci-
miento global de las ventas externas de
productos no tradicionales no es signi-
ficativa, pero se muestra una tendencia
en los ltimos anos a incrementarse a

marcan las flores rojas, y los

meses de mayor demanda
van de mayo a diciembre;
las flores mas comercia- WAISA

d NICARAGUA
AGROINDUSTRIAL, S.A.

les son las heliconias me-
dianas y grandes, Stricta,
Wagneriana, Bihai, Caribea,
Péndulas y Ginger. Se co-

Fabricantes de:
JUGQOS REAL
- Naranja - Limén - Pina
- Mango - Fruit Punch - Pulpas

los Estados Unidos. En la tabla N° 6 se
exponen los montos de exportaciones
de las variedades que se han comer-
cializado en el mercado internacional
entre los anos 2006 y 2007.

CANALES DE COMERCIALIZACION
PARA LAS FLORES TROPICALES
NICARAGUENSES

A nivel nacional, especificamente en
Managua, las floristerias son los prin-
cipales agentes del canal de comercia-
lizacién, en gran medida para la venta
de arreglos florales para el consumidor
final. Entre las especies de heliconias
més vendidas estén las maracas, con
40%, seguidas por la Heliconia Wag-
neriana, con 23%, y con el 20% las Gin-
gers. El canal de comercializacion esta
en mano de seis mayoristas que a la vez
son distribuidores e importadores que
abastecen a floristas de todo el pais. Es
con éstos con quienes podria disenarse
un plan de sustitucion de importacio-
nes.

Otros nichos de mercado pendientes
de incursionar son los supermercados,
hoteles y restaurantes. Debido al nota-
ble repunte de la industria turistica en
nuestro pais, estos establecimientos

mercializan por lo general Froducios Salsa de Tomate requieren de una oferta constante,
via aérea. Actualmente el | KT sl con calidad de flores de corte, follajes
comercio mas intenso es el Pepinilios para Condimentos y arreglos florales.

de las especies Musa y las | _Memburuesssy Hotdoss Especies y Aderezos

Gingers  (Zingiberaceae), Dos Montes

- Bocadillos y Boquitas (Snacks) - Platanitos
- Papas Tostadas - Chicharrones - Mani - Enchiladas
- Nachos - Palitos para Chop Suey

que tienen un mercado
mas competitivo en Esta-
dos Unidos.

INDUSTRIAS

Tel.: 265-2234 / 266-5085
Fax: 266-0997
Costado Suroeste del Colegio Divino Pastor
1c. al Oeste % c. al Sur.

CHILAMATILLO S.A.

Harinas:
ACEITE

MDD Mani
icultores o
o soya _[)orclo
Aj on.JOI : Puro vegetal
ESPINO BLANCO, S. A. Ace ite: 100% soya

Con créditos acorde a la necesidad
y capacidad de cada uno de
nuestros usuarios
Ademas, servicios de Consultoria y
Asesoria Técnica en las areas
Socioeconémicas.

Tel: 3154366
E-mail: espinob@ibw.com.ni

Direccion: Leon, Esquina sur del puente Martinez
20 vras. Al sur

5 Galones
1 Galoén

Km. 31 Carretera Norte - Teléfono: 267 2007
E-mail: aceiterachilamatillo@alfanumeric.com.ni




