Guia Agropecuaria

onsultando al Lic. Solén Guerrero, de FAGANIC,

expresa que el sector carne en los dltimos 2 aiios,

ha llegado a ser el primer rubro de exportacién del

pais, sobrepasando éste ano al rubro café. Si uni-
mos toda la ganaderia (carne y leche), desde hace mucho
tiempo es el principal rubro de exportacién con un creci-
miento de 9 a 10% anual en los tdltimos 10 afios.

En este dltimo mes hemos tenido una baja del 12 al
13% del precio kilo canal que se mantenia a nivel de ma-
tadero de industria. Se present6 un caso de la enfermedad
de la vaca loca en California y los mataderos nacionales
bajaron el precio, sin embargo nosotros tenemos un punto
de vista fundamentado en estadisticas de mercado y or-
ganizaciones de salud animal internacionales las cuales
nos indican que el precio internacional se ha mantenido
estable. La tendencia es estable, en U$4,200.00 délares la
tonelada.

Esta baja en el mercado nacional esta repercutiendo en
el sector ganadero, ya que no podemos hablar de una di-
ferenciacion entre leche y carne en nuestro pais, ya que el
85 - 90% de la ganaderia es doble propésito.

El crecimiento de las exportaciones en los altimos
diez anos es de 9 — 10% anual; en el 2011, aumenté
a 25 —-27% del PIB.

La explotacién ganadera genera mas de un millén
de empleos directos e indirectos en toda la cadena

productiva.
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Sin embargo aun con esa baja tenemos precios compe-
titivos aunque infortunadamente no estables y eso puede
perjudicar en los resultados finales de exportacion con la
consiguiente repercusién en la economia nacional. Si hay
voluntad esto se puede resolver en los proximos meses por
que la estabilidad le conviene a tanto al productor, como
a la planta y al gobierno.

NUESTRA GANADERIA EN RELACION A CENTRO
AMERICA

Del 100% de las exportaciones de carne de C.A., Nica-
ragua exporta el 80%; el restante 20% se distribuye entre
Costa Rica y Panama basicamente, Guatemala tiene su ga-
naderia pero es deficitaria, es un importador al igual que El
Salvador; Honduras se mantiene.

El mercado tra-
dicional es EEUU,
pero ahora ha pa-
sado a un segundo
plano por la im-
portancia que ha
adquirido el mer-
cado venezolano,
quien representa
el 50% de expor-
taciones de car-
ne; sin embargo
EEUU representa
un 38%, que con-
sideramos siempre
de mucha relevan-
cia, ademas de ser
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un precio de referencia muy impor-
tante.

Actualmente hay un problema en
la asignacion de la cuota con la Unién

europea, ya que la mayoria de los pai- -

ses, principalmente Panama y Costa
Rica, pretenden que sea una divisién
de cuotas iguales por pais, lo que no
nos parece correcto ya que esta cuota
deberia ser en base a los promedios y
record de exportacién de cada pais, ya
que esto refleja la capacidad instalada
que tienen. Sino se hace de ésta ma-
nera, nos exponemos a perder cuota en
el mercado europeo por la insuficiente
capacidad exportable de un pais. Lo
idéneo es repartirla segin la capaci-
dad instalada y si hay un cambio de la
capacidad instalada pues habria que
definir y reajustar las cuotas.

Las plantas industriales han rea-
lizado grandes inversiones para es-
tar listas en cualquier momento con
la apertura del mercado europeo.

- Sin embargo, éstos exigen requisitos
como la trazabilidad y en éste aspec-
to es importante que se vincule in-
dustria - estado -productor; el proble-
ma es que la vision de la industria no
esta muy clara en ese sentido y ellos
consideran que la mayor inversién la
tiene que hacer el productor; yo pien-
so que la responsabilidad esta dividi-
da porque al final los beneficios van a
ser para todos.

;QUE NOS FALTA PARA SER

MAS COMPETITIVOS COMO
PRODUCTORES INDIVIDUALES Y
COMO PAIS?

El crecimiento que ha tenido el
sector ganadero se debe basicamente

al esfuerzo del propio ganadero por-
que tenemos limitaciones en el area
financiera, por ejemplo hace 5 afios
teniamos el 5% del crédito total de la
banca comercial del sector ganadero,
hoy en dia estamos en 2.5 % , sin em-
bargo el sector ha ido creciendo gra-
cias a la auto capitalizacién.

Los ganaderos no somos como las
grandes empresas y los grandes capi-
tales nacionales que cuando hay uti-
lidades las trasladan fuera del pais; el
ganadero invierte en su propia finca
para mejorarla, compra mas ganado,
de superior calidad genética.

Para ser competitivos necesitamos
crédito accesible (tasas y plazos favora-
bles) y disponible (que los productores
pequeiios tengan acceso a los bancos)
pero, desgraciadamente no existe por
problemas de propiedad y si los bancos
ven un productor pequefio, menos pro-

babilidades de crédito disponible.

PRODUZCAMOS tiene una deuda
con los productores porque no ha lo-
grado llenar ese vacio. Quienes mas
sufren son los pequefios y medianos
por la falta de crédito; las micro fi-
nancieras, con sus altos intereses, en
vez de desarrollar el pais y a los pro-
ductores, lo que hacen es hundirnos.
En los afios 90, con La Cobra, hubo
muchos ganaderos vinculados al “no
pago”; sin embargo actualmente, re-
visando las estadisticas del sector
ganadero es el que tiene la cartera
mas limpia en el sector agropecuario,
porque bésicamente nos autofinan-
ciamos; los que logran un crédito,
se comprometen a pagarlo porque se
acabaron aquellos afios de donacio-
nes. Lo irénico es que si vamos a so-
licitar un crédito ganadero, necesita-
mos hipotecar un bien, mientras si se
gestiona crédito para una camioneta,
la tiene en 24 horas.

Existen problemas de infraestruc-
tura; hemos avanzado y hay que re-
conocer que este gobierno ha inverti-
do en caminos pero hacen falta mas
caminos de penetracién y electrifica-
cion en las zonas productivas.

= %ablemgs del Agro

Para ser mas competitivos, ayu-
daria mejorar los incentivos a la
produccién y en este aspecto estoy
en contra del Fondo Monetario que
aconseja eliminar las exoneraciones
al sector productivo; nadie tiene mas
exoneraciones y prebendas que los
productores de su pais.

En Nicaragua, las exoneraciones
son una pequeiia ayuda a los produc-
tores, que ademas resultan dificiles de
llevar a la practica ya que por cada
compra de productos exonerados (in-
sumos y productos agropecuarios)
cada productor debe gestionar una
libertad de impuestos; se deberia exo-
nerar no al productor, sino al producto
en si, porque es desgastante ir a sacar
una exoneracién para la compra de
una bomba o de un producto veterina-
rio, sobre todo para alguien que vive
fuera de Managua. Las exoneraciones
estan en la ley pero no en la practica,
porque son muy burocraticas.

PRIORIDADES EN INVERSION

La principal prioridad tiene que
ser en infraestructura productiva; el
ganadero lo ha venido haciendo con
su propio esfuerzo, al no haber cré-
ditos, pero hace falta mucha infraes-
tructura productiva: mejoramiento
de pastos, galeras, corrales, limpiezas
de fincas, mejoramiento genético con
miras a la productividad, fortalecer
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